
FOKUSTHEMEN

 \ Politische Rahmenbedingungen
 \ Herausforderungen der Mangellage und Versorgungssicherheit
 \ Energiewende und neuer Energiemix 
 \ Strompreise und Beschaffungsstrategie
 \ Praxiserfahrungen beim Vertrieb von Energiedienstleistungen
 \ Sicht aus Deutschland
 \ Intelligente Gebäude
 \ Gesamtenergiekonzepte und Arealentwicklung

KEYNOTE 

 Der Energiesektor im heutigen makroökonomischen Umfeld
 Prof. Dr. Jan-Egbert Sturm 
 Direktor der KOF Konjunkturforschungsstelle 
 und Professor für Angewandte Makroökonomie

Fabian Baerlocher Experte Energie & ZEV, Rapp \ Dr. Markus Balmer Leiter Vertrieb und Mitglied der 
Geschäftsleitung, IWB \ Marc Bätschmann Mitglied der Geschäftsleitung, Tend \ Rainer Deutschmann  
Leitung Direktion Sicherheit & Verkehr, Migros \ Christian Erb Senior-Experte, Freier Mitarbeiter Energie 
und Gebäudetechnik, Tend \ Noah Heynen CEO und Co-Gründer, Helion \ Thomas Hofstetter Teamleiter 
Immobilien & Energie, Energie Zukunft Schweiz \ Matthias Jauslin Nationalrat, FDP \ Dr. Martin Koller Head 
Group Strategy and Economics, Axpo \ Dr. Jan Marckhoff Geschäftsführer, BEN Energy \ Christian Pfab 	
Leiter Automation und Mitglied der Geschäftsleitung, BKW Building Solutions \ Frank Schürmann Director 
Sales Counterparties & Business Development, Uniper Energy Sales \ Udo Sieverding Bereichsleiter 
Energie, Verbraucherzentrale NRW \ Dr. Urs Martin Springer CEO, Blockstrom \ Rudolf Summermatter CEO, 
Open Energy Platform \ Gabriela Suter Nationalrätin SP und Mitglied der Kommission UREK-N
TERMIN UND ORT

17. und 18. November 2022 \ Gottlieb Duttweiler Insitute, Rüschlikon

6. JAHRESTAGUNG

VERANSTALTER

www.vertriebsleitertagung-energie.ch

DIGITALISIERUNG \ BESCHAFFUNG \ TARIFIERUNG \ ENERGIEDIENSTLEISTUNGEN \ KOOPERATIONEN

LEAD PARTNER



	 08:15	 Empfang mit Kaffee, Tee und Gipfeli

	 09:00	 Eröffnung des ersten Tages durch den Moderator

Dr. Jens Bartenschlager Gründer und CEO, Fidectus

POLITISCHE EINORDNUNG UND MARKTENTWICKLUNGEN

	 09:15	 ERÖFFNUNGSKEYNOTE  

Der Energiesektor im heutigen makroökonomischen Umfeld 

Prof. Dr. Jan-Egbert Sturm Direktor der KOF Konjunkturforschungsstelle und Professor für Angewandte Makroökonomie

 \ Die Rolle der Energiepreise bei der heutigen Inflation
 \ Die Rolle der Energie für das Wirtschaftswachstum
 \ Volkswirtschaftliche Betrachtung der Stromerzeugung in der Schweiz

	 10:00	 Gasmangellage – Realität oder Angstmache?

Rudolf Summermatter CEO, Open Energy Platform

 \ Entwicklung der Versorgungslage Europa und Schweiz
 \ Drohende Mangellage und Gegenmassnahmen 
 \ Ausblick auf kommende Jahre

 

	 10:30	  Networking Kaffeepause  

	 11:10	 Das wahre Potential der Photovoltaik

Noah Heynen CEO & Co-Gründer, Helion

 \ Eine Auslegeordnung der Herausforderung der Schweizer Energieversorgung
 \ Das Helion-Energiemodell:
 \ 	 Massiver Ausbau der Photovoltaik ersetzt den Wegfall der AKW und deckt den steigenden Strombedarf
 \ 	 Batterien der Elektromobilität und der Gebäude, sowie Verbrauchssteuern für Kurzzeitspeicherung und Netzstabilität
 \ 	 Überschuss wird in Synthetische Gase und Wasserstoff umgewandelt. Gas-to-Power ab 2045 & nur wenige Wochen im Jahr
 \ Herausforderung Fachkräftemangel

	 11:40	 Energiewende und Stromversorgungssicherheit – was es jetzt braucht

Dr. Martin Koller Head Group Strategy and Economics, Axpo

 \ Herausforderungen im Energiesystem Schweiz
 \ Stromversorgungssicherheit – was bedeutet das?
 \ Mögliche Lösungen

	 12:10	 Gemeinsames Mittagessen 

SCHNITTSTELLE BESCHAFFUNG VERTRIEB  –  SPAGAT ZWISCHEN PREISSTEIGERUNG UND KUNDENKOMMUNIKATION

	 13:50	 Energievertrieb in turbulenten Zeiten: Grundversorgung, Energiediscounter und die Rolle der Vermittlungsportale aus

Sicht der Verbraucherzentrale 

Udo Sieverding Bereichsleiter Energie, Verbraucherzentrale NRW e.V. 

 \ Energiepreiskrise – Rückblick auf ein turbulentes Jahr und Ausblick 
 \ Grundversorgung – Cashcow oder Sorgenkind
 \ Energiediscounter – aktuelle High- und Lowlights
 \ Vermittlungsportale – die fetten Jahre sind vorbei

	 14:20	 Energiemarkt im Krisenmodus: Chancen & Risiken für EVUs und Kunden

Dr. Markus Balmer Leiter Vertrieb und Mitglied der Geschäftsleitung, IWB

 \ Strom, Gas und Alternativen
 \ Beschaffung und Pricing
 \ Dezentrale Alternativen
 \ Herausforderungen in der Kundeninteraktion

	 14:50	  Networking Kaffeepause  

1. Tag	 Rahmenbedingungen und kritische Erfolgsfaktoren für den Energievertrieb



	 15:30	 Energiewende in Zeiten von Unsicherheiten, Neuaufstellungen und Aufbruch  

Frank Schürmann Director Sales Counterparties & Business Development, Uniper Energy Sales

 \ Recap: Aktuelle und mittelfristige Bedeutung des Erdgases in Deutschland und der Schweiz
 \ Spagat zwischen „alter und neuer Energiewelt“: Versorgungssicherheit gewährleisten und Pushen der Energiewende
 \ Die Krise als Chance begreifen: Energiewende jetzt erst recht!

	 16:00	 Podiumsdiskussion  

Versorgungssicherheit und Energiemix der Zukunft – Mangellage, Finanzierung oder Black out?

Dr. Markus Balmer Leiter Vertrieb und Mitglied der Geschäftsleitung, IWB

Rainer Deutschmann Leitung Direktion Sicherheit & Verkehr, Migros 

Noah Heynen CEO und Co-Gründer, Helion

Matthias Jauslin Nationalrat, FDP

Gabriela Suter Nationalrätin SP und Mitglied der Kommission UREK-N

Moderator Dr. Jens Bartenschlager Gründer und CEO, Fidectus und Georg Meier Leiter Handel & Innovation, Partner, Energie Zukunft Schweiz

Apéro riche  

Im Anschluss an das offizielle Programm lädt die LHI AG alle Teilnehmenden und Referierenden zu einem Apéro riche ein. Nutzen Sie diese 
Gelegenheit, sich in ungezwungener Atmosphäre auszutauschen und wertvolle Kontakte zu vertiefen.

MIT FREUNDLICHER UNTERSTÜTZUNG

LEAD PARTNER

Uniper ist ein internationales Energieunternehmen mit rund 11.500 Mitarbeitenden in mehr als 40 Ländern. Das Unternehmen plant, in 
der europäischen Stromerzeugung bis 2035 CO2-neutral zu werden. Mit rund 33 Gigawatt installierter Kapazität gehört Uniper zu den 
grössten Stromerzeugern weltweit. Unipers Kernaktivitäten umfassen sowohl die Stromerzeugung in Europa und Russland als auch 
den globalen Energiehandel, sowie ein breites Gasportfolio, das Uniper zu einem der führenden Gasunternehmen in Europa macht. 
Uniper ist zudem ein verlässlicher Partner für Kommunen, Stadtwerke und Industrieunternehmen bei der Planung und Umsetzung von 
innovativen, CO2-mindernden Lösungen auf ihrem Weg zur Dekarbonisierung ihrer Aktivitäten. Als Pionier im Bereich Wasserstoff ist 
Uniper weltweit entlang der kompletten Wertschöpfungskette tätig und realisiert Projekte, um Wasserstoff als tragende Säule der 

Energieversorgung nutzbar zu machen. www.decarbsolutions.uniper.energy
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MEDIENPARTNER

Schweizerischer Verband der Telekommunikation
Association Suisse des Télécommunications

Swiss Telecommunications Association



	 08:30	 Empfang mit Kaffee, Tee und Gipfeli

	 09:00	 Eröffnung des zweiten Tages durch den Moderator

Georg Meier Leiter Handel & Innovation, Partner, Energie Zukunft Schweiz

ENERGIEDIENSTLEISTUNGEN – HERAUSFORDERUNGEN FÜR EVUS & VERTRIEB

	 09:10	 Intelligente Gebäude – Chancen für die Energiezukunft

Christian Pfab Leiter Automation und Mitglied der Geschäftsleitung, BKW Building Solutions

 \ Grid Edge – was liegt dahinter?
 \ Welche Rolle spielen Gebäude, E-Mobilität und erneuerbare Energien für die Energiezukunft?
 \ Vision oder Geschäftsmodell – wo liegt Geschäftspotential?

	 09:40	 Die Energiekrise als Chance für EVU – Positionierung als Dienstleister für Energieeffizienz

Dr. Jan Marckhoff Geschäftsführer, BEN Energy

 \ Gestiegene Nachfrage nach Angeboten zum Thema Energieeffizienz
 \ Aktuelle Wahrnehmung von EVUs durch Schweizer Haushalte
 \ Sich wandelnde Kundenbedürfnisse als Chance für EVU
 \ Nutzung von KI für eine individuelle und automatisierte Erstberatung

	 10:10	 ZEV – Herausforderung im Vertrieb

Dr. Urs Martin Springer CEO, Blockstrom

 \ Von der Nische zum Massenmarkt
 \ Eigenverbrauch vs. Rücklieferung
 \ Einfluss der Strompreiserhöhungen und Abrechnung
 \ Anbieter, Marktentwicklung und Ausblick

	 10:40	  Networking Kaffeepause  

	 11:20	 Round Table  

Die Energiekrise als Chance für EVU – Positionierung als Dienstleister für Energieeffizienz 

Fabian Baerlocher Experte Energie & ZEV, Rapp

Christian Erb Senior-Experte, Freier Mitarbeiter, Energie und Gebäudetechnik, Tend

Thomas Hofstetter Teamleiter Immobilien & Energie, Energie Zukunft Schweiz

Dr. Jan Marckhoff Geschäftsführer, BEN Energy

Moderator Dr. Jens Bartenschlager Gründer und CEO, Fidectus

	 12:20	 Gemeinsames Mittagessen 

VON EINZELDIENSTLEISTUNGEN ZUR GESAMTSTRATEGIE

	 13:50	 Multidisziplinäre Lösungsstrategien für Areale und Lebensräume

 Fabian Baerlocher Experte Energie & ZEV, Rapp 

 \ Integrale Betrachtung vom Bau über die Planung bis zum Betrieb 
 \ Entwicklung von Lebensräumen statt isolierte Einzelobjekte
 \ Nachhaltigkeit in der gebauten Umwelt
 \ Verschiedene Disziplinen regen die Kreativität an

	 14:20	 Integrale Optimierung in der Energieversorgung von Arealen und Portfolios 

Marc Bätschmann Mitglied der Geschäftsleitung, Tend 

 \ Systematisches Vorgehen in der Planung
 \ Erfolgreich realisierte Projektbeispiele 

 

	 14:50	 Gesamtenergiekonzepte

Thomas Hofstetter Teamleiter Immobilien & Energie, Energie Zukunft Schweiz

 \ Umsetzungsstrategie für Immobilienportfolien
 \ Lösungsansätze und Use Cases 

	 15:20	  Ende der Veranstaltung 

2. Tag	 Neue Innovationen in der Energiebranche



Anmeldung – Vertriebsleitertagung Energie am 17. und 18. November 2022

GARANTIE

Sie können jederzeit einen 
Ersatzteilnehmer entsenden 
oder auf einen anderen 
Termin umbuchen!

	☐ Ja, hiermit melde ich mich verbindlich an. Die Teilnahmegebühr 
beträgt CHF 2’795

	☐ Ja, hiermit melde ich mich verbindlich zum Aktionspreis für 
regionale EVU* von CHF 1’395 an

*Aktionspreis-Reglement:
Sie arbeiten in einem Querverbundunternehmen bzw. einem kleinen 
oder mittelgrossen Energieversorger und Ihr Unternehmen beschäftigt 
maximal 100 Mitarbeitende.

Leider kann ich die Veranstaltung nicht besuchen. Bitte senden Sie mir 
per E-Mail Informationen zum aktuellen Angebot.

E-Mail 	

1. TEILNEHMER

Anrede, Titel 	

Name, Vorname 	

Position, Abteilung 	

E-Mail 	

Firma 	

Strasse, Nr. 	

Postfach 	

PLZ, Ort 	

Land 	

2. TEILNEHMER

Anrede, Titel 	

Name, Vorname 	

Position, Abteilung 	

E-Mail  	

RECHNUNGSDETAILS

Bestellreferenz 	

MwSt.-Nr. 	

Firma 	

Abteilung 	

Strasse, Nr. 	

PLZ, Ort 	

Datum, Unterschrift 	

KONTAKTIEREN SIE UNS

www.lhi.ag 
anmeldung@lhi.ag 
+41 71 544 69 60 
LHI Lighthouse Institute AG 
Postfach 2232 
8280 Kreuzlingen 1 
Schweiz

VERANSTALTUNGSORT 

GDI Gottlieb Duttweiler Institute
Langhaldenstrasse 21
8803 Rüschlikon
+41 44 724 61 11
www.gdi.ch

Übernachtung und Anreise sind nicht in der Teilnahmegebühr enthalten. 
Bitte nehmen Sie Ihre entsprechenden Buchungen eigenständig vor. 
Für die Buchung der Übernachtung empfehlen wir nebst einer Anfrage 
im Veranstaltungshotel auch die Konsultation der gängigen Hotelbu-
chungsportale.

TEILNAHMEBEDINGUNGEN

Geltungsbereich
Diese Teilnahmebedingungen regeln das Vertragsverhältnis zwischen dem Veranstalter und 
dem Teilnehmer. Der Teilnehmer erkennt mit seiner Anmeldung diese Teilnahmebedingungen 
an. Abweichende Allgemeine Geschäftsbedingungen des Teilnehmers haben keine Gültigkeit.

Teilnahmegebühr
Die Teilnahmegebühr beinhaltet die Teilnahme für eine Person. Sie versteht sich inklusive 
schriftlicher Unterlagen, Mittagessen und Tagungsgetränke zzgl. MwSt. Nach Eingang Ihrer 
Anmeldung erhalten Sie eine Anmeldebestätigung und eine Rechnung. Diese ist direkt nach 
Erhalt, in jedem Fall vor Eintritt in die Veranstaltung, fällig.

Anmeldung
Die Anmeldung kann schriftlich via Internet, E-Mail, Fax oder per Post oder mündlich per Telefon 
erfolgen. Sie ist, vorbehaltlich gesetzlicher Widerrufsrechte, verbindlich. Jede Anmeldung 
erlangt erst durch schriftliche Bestätigung seitens des Veranstalters Gültigkeit. Die Veranstal-
tungsteilnahme setzt die vollständige Bezahlung der Teilnahmegebühr voraus.

Urheberrecht
Alle im Rahmen der Veranstaltungen ausgegebenen Unterlagen sind urheberrechtlich 
geschützt. Vervielfältigungen und anderweitige Nutzung sind schriftlich durch die LHI AG zu 
genehmigen. Sie dürfen Aufnahmegeräte ausschliesslich für private Zwecke nutzen. Professi-
onelle Fotografier- und sonstige Aufnahmetechnik sind nicht gestattet. Durch Ihre Teilnahme 
stimmen Sie zu, dass Sie fotografiert, gefilmt und aufgenommen werden können. Falls nicht 
anderweitig mit LHI AG vereinbart, stimmen Sie zu, dass LHI AG und Dritte Bild- und weitere Auf-
nahmen von Ihnen zur weiteren Verwendung und Veröffentlichung ohne Vergütung verwenden 
dürfen.

Rücktritt des Teilnehmers
Sollte der Teilnehmer an der Teilnahme verhindert sein, so ist er berechtigt jederzeit ohne 
zusätzliche Kosten einen Ersatzteilnehmer zu benennen. Darüber hinaus ist eine vollständige 
Stornierung bis 30 Tage vor Beginn der Veranstaltung kostenlos möglich. Die Stornierung 
bedarf der Schriftform. Bei späterem Rücktritt oder Nichterscheinen wird die gesamte Teilnah-
megebühr fällig.

Programmänderungen und Absagen
Der Veranstalter behält sich vor, Änderungen am Inhalt des Programms sowie Ersatz und 
Weglassen der angekündigten Referenten vorzunehmen, wenn der Gesamtcharakter der 
Veranstaltung gewahrt bleibt. Muss eine Veranstaltung aus wichtigem Grund oder aufgrund 
höherer Gewalt (kriegerische Auseinandersetzungen, Unruhen, terroristische Bedrohungen, 
Naturkatastrophen, politische Beschränkungen, erhebliche Beeinflussung des Transportwesens 
usw.) abgesagt oder verschoben werden, so wird der Veranstalter die zu diesem Zeitpunkt 
angemeldeten Teilnehmer umgehend schriftlich oder mündlich benachrichtigen. Bereits 
eingegangene Zahlungen werden für eine zukünftige Veranstaltung gutgeschrieben oder bei 
einer Terminverschiebung auf den neuen Termin ausgestellt. Kosten seitens des Teilnehmers, 
die mit der Absage einer Veranstaltung verbunden sind (z.B. Reise- und Übernachtungskosten), 
werden nicht erstattet.

Haftung
Alle Veranstaltungen werden sorgfältig recherchiert, aufbereitet und durchgeführt. Sollte es 
dennoch zu Schadensfällen kommen, so übernimmt der Veranstalter keine Haftung für die 
Vollständigkeit und inhaltliche Richtigkeit in Bezug auf die Vortragsinhalte und die ausgegebe-
nen Unterlagen.

Datenschutz
Überlassene persönliche Daten behandelt der Veranstalter in Übereinstimmung mit den gelten-
den datenschutzrechtlichen Bestimmungen. Sie werden zum Zwecke der Leistungserbringung 
elektronisch gespeichert. Einblick und Löschung der gespeicherten Daten kann jederzeit 
gefordert werden. Anfragen bitte per E-Mail an: office@lhi-ag.ch.

Schlussbestimmungen
Der Vertrag unterliegt dem schweizerischen Recht. Gerichtsstand ist CH-Kreuzlingen.

Jetzt anmelden
www.vertriebsleitertagung-energie.ch


